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¿Es gerente, subdirec-
tor o director de área 
en una empresa?, o 

¿cuenta con su propio 
negocio?... ¡esta nota le 
interesará!.

Seguramente cuenta 
con un seguro para cu-
brir su automóvil ante 
algún evento inesperado 
como un accidente en 
donde pudiera ocurrir la 
destrucción total o par-
cial del auto, los gastos 
médicos para los ocupan-
tes, o el robo del mismo. 
Quizá, además, cuenta 
con cobertura amplia y 
con cobertura de respon-
sabilidad civil por daños 
a terceros. ¡Con este se-
guro sentirá protegido 
el patrimonio por el que 
tanto ha trabajado!.

Ahora bien le pre-
gunto, ¿cuánto vale su 
automóvil?, quizá poco 
más de $100,000.00 y si 
es más o menos nuevo y 
de lujo, a lo mejor hasta 
$350,000.00.

¡Felicidades!, si cuenta 
con un seguro de auto, ha 
ganado tranquilidad ante 
un evento inesperado en 
contra de su auto y de los 
gastos que este evento 
generaría y por tanto de 
su patrimonio. Está tran-
quilo, ¿verdad? Se siente 
bien, ¿no es así?.

No hay punto de com-
paración entre un activo 
y la vida de una persona. 
Un auto es un bien que 
le ayuda a transportarse, 
eso es todo. Pero, ¿qué le 
pasará a su familia si en 
un evento inesperado, en 
un accidente, usted queda 
incapacitado permanen-
temente para continuar 
proveyendo a su familia 
de lo que necesita?... el 
seguro de auto no cubri-
rá esta situación. ¿Y qué 
sucedería si en ese sinies-
tro fallece?, ¿cuál sería el 
impacto para su familia, 
para su esposa, para sus 

hijos, para sus padres, si 
es que ellos dependen de 
Usted?, ¿qué pasaría con 
los sueños y oportunida-
des de su familia?.

¿Vale la pena asegurar 
un activo, antes 

que su vida?
Los seguros de vida pro-
tegen a su familia no sólo 
en caso de su fallecimien-
to, sino en caso de una 
incapacidad permanente, 
ya sea total o parcial, así 
como en caso de enfer-
medad terminal. 

Por tanto, por encima 
de la importancia del se-
guro de un activo, están 
las oportunidades que le 
quiera dar y dejar a su fa-
milia. Por encima de todo 
está la tranquilidad y la 
seguridad financiera in-
tegral que le otorgue a su 
familia, y no solamente la 
pequeña serenidad de de-
jarles un automóvil.

Reciba a uno de nues-
tros Life Planners®1, 
quienes son verdaderos 
profesionales y especia-
listas en Seguros de vida 
individual, a fin de dise-
ñar una cobertura acorde 
a sus necesidades y a las 
de su familia. Solamente 
necesita enviar un correo 
a contacto@prudential.
com o comunicarse al 
5268 0808 y me encarga-
ré personalmente de que 
sea atendido. ¡Mañana 
podría ser muy tarde!.

Jaime Massieu es Pre-
sidente de Prudential 
Seguros México, S.A., Pru-
dential Grupo Financiero, 
empresa dedicada exclusi-
vamente a asegurar la vi-
da, de manera individual, 
de los Mexicanos.

Jaime Massieu Gosselin

Tu Seguridad
Financiera

1 Los Life Planners ® son agentes especializados en seguros de 
vida y representan el orgullo de Prudential ®, es por ello que 
no existe una traducción literal al español que logre transmitir 
el verdadero significado de un Life Planner ®, sin embargo, su 
traducción literal seria “Planificador de Vida “. 
* La marca Prudential ®  y el logotipo de la Roca ®, son 
marcas registradas de The Prudential Insurance Company of 
America y sus afiliadas y son utilizadas aquí bajo licencia.


